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Durante la reunion, se llevé a cabo la revision detallada y correccion de los puntos 1 al 4 del Formato de Plan de Negocios del Fondo

Jaider Curielde Luque
o Propietario

Emprender. En este proceso, se analizaron los contenidos relacionados con el perfil del cliente, las necesidades que el proyecto busca satisfacer,
la tendencia de crecimiento del mercado, y el analisis de la competencia. Se realizaron observaciones técnicas para fortalecer la justificacion de

cada apartado, haciendo énfasis en el uso de datos estadisticos, fuentes confiables y analisis contextualizados al entorno local y regional.
Asimismo, se brindaron orientaciones especificas para que el emprendedor realice mejoras en la caracterizacion del cliente objetivo, en la
descripcion precisa de las necesidades del mercado, y en la formulacion del entorno competitivo, destacando los factores diferenciales de su
propuesta frente a la competencia.

Posteriormente, se procedié a explicar al emprendedor los puntos 5 al 7 del plan de negocios, correspondientes a:

+  Laformulacién de la alternativa o solucién propuesta (concepto del negocio y componente innovador),

+  Llavalidacion de la aceptacion en el mercado utilizando herramientas como encuestas, Lean Canvas y perfiles de cliente,

*  Yladescripcion del avance logrado hasta la fecha en los aspectos técnico-productivo, comercial y legal.

Estas explicaciones se realizaron con el objetivo de facilitar la comprension de cada seccion y orientar su desarrollo conforme a los
requerimientos técnicos establecidos por el Fondo Emprender.

El emprendedor asumié el compromiso de incorporar las recomendaciones dadas y avanzar con el desarrollo de los puntos explicados, para
presentarlos en la siguiente sesion de acompafnamiento.
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Capturar y administrar todos los registros de la escala de tiempo.
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